
 

 

José Alberto Opazo Cueto 
Avda. Aconcagua 2605, El Castaño 

9-046-7848 
jose.opazo.c@gmail.com 

San Felipe 
 
RESUMEN PROFESIONAL 

 
Técnico Superior en Administración de Empresas, ingeniería congelado, experto en 
Logística, recursos humanos, distribución, ventas,  abastecimiento, organización de 
sucursales, manejo de inventarios de US2MM, rotación de productos.  Amplios 
conocimientos sobre Office, AS/400, SAP, ARP, contabilidad, leyes laborales, manejo 
de equipos de trabajo. 
 
EXPERIENCIA PROFESIONAL 

 
2011 – 2013   Sermin Industrial 

Empresa dedicada a la fabricación, comercialización y         
Montaje de suministros para la gran minería, Construcción y                 

obras Civiles 
 

Cargo: Jefe de Compras y desarrollo de proyectos 
 
Desarrollador proyectos, a cargo de administrar el presupuesto del área, a cargo de  
Abastecimiento, Compras y Logística. Experiencia en Minería, faena y Construcción. 
 
2011 – 2011  Comercial Vincor S.A. 
   Empresa dedicada a la comercialización y distribución de              

                     Productos Nestlé en la V región. 
 

Cargo: Supervisor de ventas y puntos de venta en terrero 
 
A cargo del equipo de ventas en terreno, entre mis funciones se pueden detallar las 
siguientes: Supervisión de equipo de trabajo, búsqueda de canales de orientación y 
manejo de equipo, orientar al trabajo en equipo, supervisar el cobro en terreno  a 
clientes, velas por el cumplimiento de los objetivos dados por la compañía, aportar 
herramientas de negociación y apoyo en estas, etc. 
 
Logro: Formación de un equipo cohesionado, cumplimiento de metas, aumento del 
16% con respecto al AA, conformación del equipo de distribución adecuado, 
automatización de la información, creación de planillas de gestión, etc. 
 
2005-2011  Embonor S.A.  

Empresa dedicada a Fabricación comercialización y distribución 
de bebidas analcohólicas 

 
2007- 2011  Jefe de Sucursal San Felipe 
          
A cargo de los departamentos de administración y bodega, además de la operación 
interna de la misma, apoyo constante a ventas en logro de objetivos. A cargo del 
control de los activos de la sucursal. Al frente de grupos de trabajo. Atención del 
cliente interno y externo, representación de la compañía ante autoridades y entidades 
gubernamentales. Encargado de RRHH, experiencia con tercerías leyes laborales, 
análisis de remuneraciones, etc. 
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Logros: Aumento de un 20% anual de ventas, apoyo en la concreción de objetivos al 
departamento de ventas, conformación de equipos de trabajos profesionales, 
reorganización de sucursal para una mayor capacidad operativa, etc. 
 
2006- 2007  Administrativo Sucursal San Felipe. 
 
Encargado del control de ingreso y salida de activos de la misma, operación en 
bodega y recepción de valores. Crear nuevos controles y bases de datos donde llevar 
información. Transformar los controles y mecanizarlos para hacerlos más fáciles de 
ejecutar.  
 
Logro: Ascenso a Jefe de Administración ventas.  Crear informes y controles para 
mejorar la gestión de ventas. 
 
2005- 2006   Ejecutivo de Ventas bebidas Analcohólicas 
 
Ejecutivo de ventas: Máximo objetivo ampliar la cobertura de los productos. 
 
Logros: Aumento de cartera de clientes de 180 a 220 en un año 
 
2004- 2005  Sodiaco S.A. 
Cargo   Administrativo sucursal San Felipe, 
 
Responsable del control de ingreso, salida, operación en bodega y recepción de 
valores. 
 
2004   Sodiaco S.A. 
   Práctica Profesional 
 
Encargado de la transición de la administración de la empresa tercera Sodiaco, a la 
empresa mandante, Embonor S.A. 
 
ANTECEDENTES ACADEMICOS 

 

2011 - 2012  Ingeniería en Administración de Empresas 
   Universidad de Viña del Mar    
   Congelado en 4º año 
 
2008 - 2010  Técnico Superior en administración de empresas 
             U. de Viña del mar 
 
2000 - 2003  Enseñanza Media 
   Técnico en Administración de Empresas 
   Nivel Medio 
   Liceo Doctor Roberto Humeres O.  
 
CURSOS 

 
2010   Seminario “trabajo en equipo” 
 
2009   Valores corporativo para el desempeño 
 
2009   Curso “Manejo de Extintores” 
   Asociación Chilena de Seguridad. 



 

 

CONOCIMIENTOS DE SOFTWARE 

   
2008   Curso Excel, manejo avanzado 
   Universidad de Viña del mar 
 
IDIOMAS 

 
Inglés, nivel intermedio hablado y escrito 
 
ANTECEDENTES PERSONALES 

 
RUT   16.206.463-0 
Nacionalidad  Chilena 
Estado Civil  Casado 
Intereses Desarrollo profesional en el área de Administración, Comercial, 

Recursos Humanos. 
Hobby   Viajar, deporte, cine. 
 
REFERENCIAS 

 
Claudio González : Jefe de Proyecto Sermin Industrial 51191613 
Antonio Galdámez : Supervisor zonal Comercial Vincor fono 78489137 
 


